INICIO

Solicite una mentoria para

generar las ideas clave que

le permitan conceptualizar
una propuesta de proyecto de

investigacion susceptible
de ser financiada.

+ Elabore una propuesta
conceptual que sea la base
para buscar convocatorias y
desarrollar su proyecto de
investigacion especifico.
Consulte el materialy los
recursos que elaboré el GEF
para trabajar en su propuesta
conceptual.

{Tomo la decision de
concursar por fondos
para financiar su proyecto
de investigacién?
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;Tiene una propuesta de
proyecto de investigacion
susceptible de ser financiada?

A

» Revise los comentarios de

los evaluadores para saber
las razones del resultado.
Notifique a su oficina de
vinculaciény a los
participantes el resultado.
Ajuste su propuesta de
proyecto y busque otra
convocatoria para aplicar.
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Solicite una cita para analizar
escenarios que le permitan
comprender las implicaciones
de la toma de decisidn, evaluar
la madurez de su propuesta
y sus probabilidades de éxito.

« Elabore un esquema realista
de tiempo, capacidadesy
colaboradores implicados.

« Identifique la madurez de su
propuesta en relacion con
su susceptibilidad para ser
financiada.

« Use PIVOT, otras plataformas
y medios para identificar las
fuentes de financiamiento
afines a su propuesta.

« Priorice las convocatorias
con mayor potencial.

+ Determine la elegibilidad,
riesgos, criterios de
evaluacion, fechas limite,
etc.

« Consulte el material
elaborado por el GEF para
usar PIVOT, aprender a leer
una convocatoria, elaborar
una matriz de anélisis, etc.
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¢Localizé el financiamiento
que se alinea con su propuesta
de proyecto de investigacion?

e
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+ Presente la propuesta ante
su entidad para su
aprobacién.

« Prepare su propuesta con
base en la convocatoria
elegida, atienda las fechas
y los procesos clave.

+ Integre el expediente
técnico-administrativo con
base en los lineamientos
de la propuesta elegida.

« Consulte las guias
elaboradas por el GEF para
localizar, trabajar y preparar
su propuesta con base en la
convocatoria que eligid.

Solicite una mentoria para
elaborar y/o analizar la matriz
de elegibilidad, riesgos y
requisitos de las convocatorias
seleccionadas.

Solicite apoyo en la busqueda
de socios de investigacion

para presentar propuestas
colaborativas.

Solicite una cita de orientacion
sobre la pertinencia entre una
convocatoria identificada y

la linea de investigacion que
tiene la entidad convocante.
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;Posee todos los elementos
para someter la propuesta al
financiamiento elegido?

T

+ Procese su propuesta
asegurandose que ingresa la
informacidn y documentos
solicitados en la plataforma
de la convocatoria.

« Programe las autorizaciones
que requiera para finalizar
su aplicacién.

» Mantenga un seguimiento
puntual del procesoy
fechas de cierre.

« Consulte los formatos y
sugerencias propuestas en
las guias elaboradas por el
GEF para facilitar el proceso
de aplicacién.
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;Ya sometid su propuesta
en la convocatoria elegida?

T

+ Mantenga el seguimiento de
solicitudes especificas
hechas por la convocante.

« Espere la fecha sefialada
para consultar los
resultados.

¢Obtuvo el financiamiento
para su propuesta de
proyecto de investigacion?

Solicite una asesoria para la
adaptacion de su proyecto
con base a las caracteristicas
del financiamiento objetivo
y/o desarrollo de la propuesta
técnica.

Solicite la revision técnica de
presupuestos e indicadores
de evaluacion.

Solicite una cita de orientacion
relacionada con el proceso de
aplicacidn (cartas de respaldo,
informe de participacion a la
UNAM, conformacion de
expediente, etc.)

Solicite una revision de la
propuesta final (considerando
la alineacidn con los términos

de la convocatoria) y del
expediente técnico-
administrativo.

+ Revise que su propuesta de
proyecto, a ejecutar, esté
alineada con la
normatividad institucional
y cumpla con los
requerimientos
administrativos.

« Notifique el resultado a
las instancias y grupos
de trabajo.

« Firme los acuerdos legales
con todas las partes

Mecanismo de Acompanamiento

;Ya formalizé el
financiamiento adjudicado?

SECRETARIADE _
INVESTIGACION
Y DESARROLLO

NO

Si

« AsegUrese que la ruta critica,
el modelo de trabajo y el
seguimiento al flujo de
recursos esté alineado en
un solo esquema operativo.

+ Inicie su proyecto
convocando al equipo
implementador a una
reunidn de arranque de
proyecto.

« Consulte las guias
elaboradas por el GEF para
formalizar el fondo.

« Solicite una cita de orientacion
para revisar el proceso de
recepcion de fondos.
Solicite asesoriaen la
formalizacion de los
instrumentos consensuales
para la adjudicacion del
financiamiento.

Solicite una mentoriaen la
elaboracion de formatos de
seguimiento y control del
proyecto.

¢(Esta implementado procesos
de gestion durante la
ejecucion de su proyecto
financiado?

Si

+ Mantenga un seguimiento
puntual a la ruta critica, el
modelo de trabajo y el
mecanismo de seguimiento
del flujo de recursos.

« Efectlie unareunién de
arranque con el equipo
implementador como inicio
de proyecto.

+ Habilite los espacios
digitales y fisicos para
implementar el proyecto.

+ Entregue avances parciales
ajustandose a los
lineamientos acordados.

« Consulte las guias
elaboradas por el GEF para
hacer mas eficiente la
gestion del fondo.

(Hizo el cierre del proyecto
financiado?

Si

+ Genere las carpetas de
cierre, tanto digital como
fisica.

+ Prepare las conciliaciones
de gastos con sus soportes
para una posible auditoria,
junto con el informe de
situacién financiera.

« Consulte las guias
elaboradas por el GEF para
el cierre integral del
financiamiento.

Solicite una asesoria para la
integracion del cronograma
de trabajo, entregables e
informes acordes con los
requisitos del financiamiento.
Solicite apoyo para que le
facilitemos la comunicacion
con los equipos de
investigacion, vinculaciony
administracion tanto de la
entidad proponente como con
los de la CIC.

Solicite una mentoria para
revisar estrategias que le
permitan ajustar la ruta critica.

« Solicite una asesoria para el
cierre del proyecto

considerando conciliacion de
gastos auditorias y reportes
técnico-financieros.

;Evalud los resultados del
proyecto financiado?

Si

+ Elabore los KPIs en
coordinacion con los actores
claves de la ejecuciény
prepare un brochure.

+ Analice la pertinencia de
proteccion intelectual de
los productos.

« Consulte las guias
elaboradas por el GEF para
la evaluacién del proyecto.

¢;Disemind la propuesta para
dar a conocer los resultados
masivamente?

si‘

>| « Visibilice los resultados clave y la vision de futuro

« Solicite orientacion para la
identificacion de nuevas
fuentes de financiamiento que
permitan el escalamiento del
proyecto, definidas a partir de
la evaluacién de sus KPIs.

« Solicite una mentoria para el
disefio e implementacion del
Plan de Comunicacion.

: « Busque aliados estratégicos, al interior y exterior
: de la UNAM para posicionar el proyecto.

: de su propuesta financiada.

1« Consulte las guias elaboradas por el GEF para
1 disefiary ejecutar el Plan de Comunicacién.

|ERRE )



